/b~ Wiecej niz dystrybutor



,,Mocna i stabilna sytuacja finansowa umozliwia dalszg
ekspansje biznesowg

Grzegorz Ochedzan

Cztonek Zarzadu AB S.A., CFO

WWW.AB.PL



Wyniki skonsolidowane Grupy AB

Wyszczegodlnienie

Przychody ze sprzedazy

Zysk brutto na sprzedazy

Rentownos¢ brutto na sprzedazy

Zysk na sprzedazy
Rentownos¢ na sprzedazy
EBITDA

Marza EBITDA

Zysk brutto

Zysk netto

Rentownos¢ netto
Aktywa

Kapitaty wtasne

Wskaznik zadtuzenia ogotem

Rachunek zyskow i strat

Q1 2016 Q1 2015
[tys. PLN] [tys. PLN]

1706813 1692423

76 875 81 298

4,50% 4,80%

20 182 33 311

1,18% 1,97%

24 804 24 449

1,45% 1,44%

16 151 20 181

12 391 13 540

0,73% 0,80%

1818 534 1461 327

572 507 499 664

68,52% 65,81%

Zmiana

%
0,85%
-5,44%
-39,41%

1,45%

-19,97%
-8,49%

24,44%
14,58%

Q1 2016
adjustowany*

[tys. PLN]
1706 813
76 875
4,50%

21 445
1,26%

25 729
1,51%

17 414

13 414
0,79%
1818 534
573 530
68,46%

Zmiana

%
0,85%
-5,44%

-35,62%
5,23%
4,35%
-13,71%
-0,93%

24,44%

*) — wyniki skorygowane o wptyw zdarzen jednorazowych — koszty zwigzane z przeprowadzka do nowego centrum logistycznego w

Magnicach



Wyniki skonsolidowane Grupy AB

Wyszczegolnienie

Przychody ze sprzedazy

Zysk brutto na sprzedazy

Rentownosc brutto na sprzedazy

Zysk na sprzedazy
Rentownos¢ na sprzedazy
EBITDA

Marza EBITDA

Zysk brutto

Zysk netto

Rentownos¢ netto
Aktywa

Kapitaty wtasne

Wskaznik zadtuzenia ogotem

Rachunek zyskow i strat
3Q 2015/2016 3Q 2014/2015
[tys. PLN] [tys. PLN]

5566 270 5 265034
233 349 219 585
4,19% 4.17%

78 377 89 844
1,41% 1,71%

86 642 83 858
1,56% 1,59%

63 352 71 116
50 526 54 203
0,91% 1,03%

1 818 534 1461 327
572 507 499 664
68,52% 65,81%

Zmiana

%
5,72%
6,27%
-12,76%

3,32%

-10,92%
-6,78%

24,44%
14,58%

3Q 2015/2016
adjustowany*
[tys. PLN]

5566 270
233 349
4,19%

82 430
1,48%

89 717
1,61%

67 817
54 143
0,97%
1818 534
576 124
68,32%

Zmiana

%
5,72%
6,27%

-8,25%
6,99%
1,20%
-4,64%
-0,11%

24,44%

*) — wyniki skorygowane o wptyw zdarzen jednorazowych — koszty zwigzane z przeprowadzka do nowego centrum logistycznego w

Magnicach



0,73
0,72
0,71
0,70
0,69
0,68
0,67
0,66

0,65

0,90

0,80

0,70

0,60

0,50

0,40

0,30

0,20

Wskaznik zadtuzenia ogotem

Analiza zadtuzenia

0,72

0,69
067 I

30wrz 2015

31 gru 2015

31 mar 2016

Zadtuzenie finansowe netto/kapitaty wtasne

0,79

0,63
0,52 I

30wrz 2015

31 gru 2015

31 mar 2016

4,50
4,00
3,50
3,00
2,50
2,00
1,50
1,00
0,50

0,00

2,80
2,60
2,40
2,20
2,00
1,80
1,60
1,40
1,20
1,00

Zadtuzenie finansowe netto/EBITDA

3,95

3,23
2,57 I

30 wrz 2015

31 gru 2015

31 mar 2016

Wskaznik zadtuzenia kapitatu wtasnego

2,57

2,18
: I I

30wrz 2015

31 gru 2015

31 mar 2016
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Cykl konwersji gotowki

Rotacja zapasow

48
36 4I0 36 I

Q12015

Rotacja naleznosci

32 33
30
I | I

Q12014

Q12015

Q12016

Q12016

45,00

40,00

35,00

30,00

25,00

20,00

15,00

10,00

45

40

35

30

25

20

15

10

Q12013

Rotacja zobowigzan

35
i I |

Q12014

Cykl konwersji gotowki

Q12015

36 38
I I |

Q12013

Q12014

Q12015

39

Q12016

39

Q12016



Analiza ptynnosci - cash flow

Cash flow — poréwnanie Q1 r/r
100 000 92 583

80 000

60 000 B Przeptywy operacyjne

40000 B Przeptywy inwestycyjne

14924
20000 9355

o N
282 ] 1376

2000 -14 698

Przeptywy finansowe

-40 000 -32 716

-44 271 -45 952
-60 000

Q12014 Q1 2015 Q1 2016

e Grupa wypracowata w 1Q16 mocno dodatnie przeptywy z dziatalnosci operacyjnej
e Zmniejszenie zadtuzenia odsetkowego w raportowanym kwartale o ponad 75 min zt

e Poprawa cyklu konwersji gotowki w kolejnym okresie pozwoli na wypracowanie dodatniego cash flow i dalsze

zmniejszenie zadtuzenia



Analiza ptynnosci

Wskaznik ptynnosci biezgcej

1,55

1,50

147 1,49
105

0 1,36

1,35

-

135

30 wrz 2015 31 gru 2015 31 mar 2016

e Bezpieczne wskazniki ptynnosci finansowej Grupy

e Konsekwentny wzrost ptynnosci biezacej, ptynnos¢ szybka pod wptywem wyzszego zatowarowania

- podstawa do sukcesywnego wzrostu przychodow

0,70

0,60

0,50

0,40

0,30

0,20

0,00

Wskaznik ptynnosci szybkiej

0,65 0,67 0,63

30wrz 2015

31 gru 2015

31 mar 2016



Mocne fundamenty finansowe

Petna kontrola ryzyka kredytowego

I Nieosiggalna dla wiekszosci podmiotow z branzy struktura wiekowania naleznosci

- poziom naleznosci handlowych przeterminowanych ponizej 5%

. Dywersyfikacja ubezpieczycieli ryzyka kredytowego - optymalizacja warunkéw kredytowych dla
kontrahentow w Grupie AB pozwalajaca na state osiagniecie ponad 95% pokrycia naleznosci handlowych

ubezpieczeniem kredytu (wytaczone spotki zalezne)

= Atradius to od poczatku (2004r.) niezmiennie wiodaca polisa ubezpieczeniowa w AB;

Euler Hermes uzupetniajaca polisa

'fAtradlus EULER HERMES




Mocne fundamenty finansowe
Skuteczna strategia petnego zabezpieczenia przed ryzykiem walutowym

=  Wypracowana unikalna metodyka zarzadzania ryzykiem walutowym
= Petne zabezpieczenie przed ryzykiem walutowym
= Rachunkowosc¢ zabezpieczen (MSR)

= Efekt: niezaleznie od sytuacji na rynku walutowym neutralny wptyw zmian kurséw walut na

wynik finansowy Grupy AB

10



Rynek IT

WE2016

,, Wzmacniamy biznes, poprzez efektywne dostarczanie
informacji ptyngqcych z danych, budujac przewage
konkurencyjng

Sylwia Sliwowska

Business Unit Manager AB S.A., Dziat Analiz

WWW.AB.PL



Rynek IT
Ostabienie na rynku IT w Q1 2016

W POLSCE W EUROPIE NA SWIECIE

Spadek ilosci i wartosci Spadki na rynku dystrybucji IT Spadki w gtéwnych kategoriach
rozstrzygnietych przetargow IT W Europie Q1 r/r** produktowych IT (desktopy,
*
w Polsce Q1 r/r notebooki, tablety)***
Ilos¢ rozstrzygnietych przetargow
3467
20 Sprzedaz PC wraz z tabletami, milion szt,
m wyniki Swiatowe po Producentach
2907 o
L .
Q12015 Q12016
Wartosc rozstrzygnietych przetargow ;
1926 min zt
P

984 min zt o . Apple  Lenovo H Dell  Samsung
- = Q12015 mQ12016
B spadek Q1 r/r wzrost Q1 r/r

Q12015 Q12016

. . 12
*Zrédfo: Pressinfo.pl **Zrédfo: Context **xZrédto: Canalys, 11 maj 2016



Rynek dystrybucji
Udziat i pozycja grupy AB na rynku PL/CZ/SK

—otm—

Q1 2016
2015

2014

1
1
1

GRUPA AB - LIDER RYNKU OD LAT!

POZYCJA RYNKOWA ustalona na podstawie raportéw 15 najwiekszych dystrybutoréw rynku polsko-czesko-

stowackiego z Panelu Dystrybucyjnego CONTEXT

*Zrédto: CONTEXT - RANKING ZA ROK 2015

CONTEXT
* o o

13



Skuteczna strategia rozwoju
Inicjatywa i dywersyfikacja

Konsekwentny rozwoj

prOJektow biznesowych m.in.
Digital Signage

Cloud

RTV-AGD

Enterprise

Europejski e-commerce
Zabawki

Najszersza oferta

produktowa
= 96 000 produktow

% = ponad 800 brandow

Najlepsze rozwigzania

B IZN ES | e-commerce
GK AB platforma Abonline

modut Allegro,
gotowe sklepy
Dedykowane rozwigzania

Nowe dystrybucije
= Kontrakty ze swiatowymi vendorami
= Poszerzanie oferty o nowe kategorie

Wiodaca rola we wszystkich

kanatach sprzedazy / Najwieksza siec .
= Retail, SMB, Enterprise, franczyzowa w regionie

= Telco, Export 3 kraje .
8 specjalistycznych sieci

16



oduktowa

)

Ciggle pracujemy nad poszerzaniem naszej najwiekszej
oferty produktowej w Europie Srodkowo - Wschodniej

Jarostaw Stowinski

Dyrektor Zakupéw, AB S.A.

15

WWW.AB.PL



Najszersza oferta produktowa w CEE

Akcesoria
Nawigacja
Telefonia stacjonarna
Telefonia komorkowa
Smartfony

Akcesoria
Komputery
Eksploatacja
Komponenty
Monitory
Peryferia
Drukarki

Akcesoria
Wyposazenie
Aparaty
Optyka

7

N
A

ZAWANSOWANE

Plastyczne
Klocki

Lalki
Interaktywne
Gry i puzzle

AGD duze i mate
RTV

Gry i konsole
Wearables

Data center: serwery, storage
Digital Signage
Bezpieczenstwo
Oprogramowanie

Sieci

Zasilanie

Oferta 96 000 produktow od ponad 800 dostawcow

dostepna ,,od reki”




Kontrakty dystrybucyjne GKAB Q1 2016
Dalszy dynamlczny rozwoj grupy

Drukarki i Urzadzenia Security IT- . . . .. akcesoria - :
. . Dyski HDD i SSD
materiaty eksploatacyjne zabezpieczenia sieciowe Akceso 25 mingowe te'ek°m°"ve Y L/czrsK
PL PL CzZ/SK
P A5 QW
OKI SOPHOS 4 ) RAYCORE V4 HuAawel
? o o

= 1 |
HIKVISION
do i = Trust KASPERSKYS
datamax-oneil Urzadzenia Security IT - Subskrypcje
N berpi A . . 0 .
Drukarlélzl/gaKsy POS za ezplecé:zze/nslaK |||||||| AkcesorlaI:?Lamlngowe progg;/n;?(wanla

Kolejne wazne kontrakty w trakcie negocjacji




Projekt to nie tylko krotkotrwate dziatania, ale tez

dtugofalowe rozwijanie mniejszych biznesow spotki

Zbigniew Madry

Dyrektor Handlowy, Cztonek Zarzadu, COO

WWW.AB.PL




Wchodzenie

Model prowadzenia projektow w Grupie AB

Korzysci biznesowe

Inwestycje w projekty

= Dedykowane zespoty specjalistow
=  Wsparcie finansowe

= Dobor oferty produktowej

= Tworzenie infrastruktury

w rozwojowe projekty

techniczno-informatycznej
Projekty innowacyjne

Nowe branze
Nowe trendy rynkowe

Pomysty sprzedazowe

@

&
Konsekwentny

Rozwdéj projektow

= Planowanie

= Organizowanie

= Kierowanie - zarzadzenie przez cele

=  Kontrolowanie i usprawnianie

Przewaga konkurencyjna
Wzrost obrotow

Wzrost marzy

Pozycja rynkowa

91



Digital Signage

Gotowi na podjecie wyzwania razem z partnerami

Al

N

Wzrost obrotéw o 30% w Q1 r/r

NEC KOMPLEKSOWA WYKWALIFIKOWANY REALIZACJA
iivama  QFERTA PRODUKTOWA ZESPOL EKSPERTOW PROJEKTOW
(=
@La = Monitory i akcesoria = Sprzedaz: dedykowani doradcy = Realizowane wytacznie we wspétpracy
klientow Z naszymi partnerami
éﬁi";}’ = Oprogramowanie . .
o o * Produkt: opiekunowie marek = Projekty dla: agencji reklamowych,
T-EE_E‘(;E@S = Przewody, przetaczniki i produktow sieci restauracji, dyskontow,
MFD’EA:QZ‘::J = . . L _ stacji benzynowych,
com - = Ustugi Instalacyjne " Technologia: inzynierowie galerii handlowych
i specjalisci DS

Polska jest jednym z dziesieciu najwazniejszych

rynkow Digital Signage w Europie*
raport Digital Signage Yearbook 2015



Rozwoj segmentu RTV-AGD

DZIALANIA EEEKTY
ﬁ Aktywnos¢ marketingowa 249,
wzrost

sprzedazy
2015/14 o0 56%

= Dedykowane
oferty

02 - I—O_—% Efektywna logistyka

produktowe na

wytacznosé * Dropshipping
HoR 03 <:—> s ki kanat LEY.
. i i ' Zeroki Kanat sprzedaz
Gazetki cykliczne - Optymalizacja U P Yy
= Branding sklepow, kosztow = Zwiekszenie
powtarzalnosci
programy zakupow wsrod
ekspozycyjne klientow z segmentu
RTV AGD
L. = Rozszerzenie oferty w
= Rozwdj sieci ) _

= RTV: TCL, Thomson,
Blaupunkt, Sharp

= SDA: Orava, Proficook,
Ariete




b

B-commerce

eirowy wymiar sprzedazy

)

Tworzymy rozwigzania wspierajgce naszych Partnerow w
zdobywaniu nowej przestrzeni sprzedazy jakg daje
Internet

Rafat Zaremba

Business Development Manager e-commerce, AB S.A.



Rewolucja w sprzedazy

Rozwoj e-commerce Udziat e-commerce

Szacowany udziat
e-commerce p

w sprzedazy detalicznej*

||
USA*  Srednia UE  Polska
31,8 mld

*7rédto: Online Retailing in Europe, the U.S. and Canada 2015--2016, Centre for Retail Research, 2015 **Zrodto: ,, Handel internetowy w Polsce”, PMR

e |

-
! !
| |
| |
! !
| |
! |
| !
| |
! !
I I
I I
I I
I I
I I

w sprzedazy detalicznej*

Z{**
25



Rozwo0j e-commerce
Nowe rozdanie na rynku - wygraja tylko gotowi

W najblizszych latach do zdobycia
w e-commerce bedzie dodatkowo 49, 1 mid zt

(\. N Potencjalna wartosc
N e-commerce w Polsce

81 mid zt

‘ 4 Przy wyréwnaniu
4 Sredniej UE 8,3%

Obecna wartosc
e-commerce w Polsce

31,8 mid zt

Przy udziale 3,3%
w sprzedazy detalicznej

Strategia Grupy AB zaktada maksymalne wykorzystanie
szans z zwigzanych z rozwojem e-commerce

24



Rozwoj kanatow sprzedazy w AB
Wszyscy idg w kierunku e-commerce

Proste sktadanie zamowien =  Rozwoj wtasnych sklepow WWW

E-commerce

Przegladanie szerokiej oferty » QOgraniczenie ilosci towaru na
magazynie

Dotarcie do wiekszego grona klientow
=  Wysokie wymagania do jakosci
Wygodna obstuga finansowa i serwisowa

TRADYCYJNA
SPRZEDAZ

Szkolenia online E Rozwéj platform dla klientow

Sprzedaz dodatkowych ustug
i produktow przez internet

Konfiguratory zawansowanych
rozwiazan

Sktadanie zapytan przetargowych
online

Dostep do wielojezycznej platformy

Ograniczenie formalnosci
25

Dostepnosc¢ 24H na dobe



Dystrybucja oparta na najnowszych technologiach
AB ciggle inwestuje w e-commerce

= Centralne narzedzie wspotpracy
zakupy, finanse, szkolenia, serwis w jednym miejscu

Platforma = Wielojezycznosc L] = o Dl i

= 90% sprzedazy realizujemy przez ABonline, Biznesowa
automatycznie, bez udziatu handlowca ABonline

Gotowe sklepy internetowe " Rozwiazania szyte na miare
od Grupy AB = ELVLSNERTES = Spiecie sie z istniejacymi ,
Szybkie i proste rozpoczecie 4 SCUUIBEEEEN = sklepami WWW duzych partnerow
sprzedazy w internecie

Narzedzie pomagajace

w sprzedazy przez Allegro =  Wysytka prosto do klienta

* paszego Partnera

Dropshipping

Jedyne takie rozwigzanie
w dystrybucji IT

Wsparcie dla matych firm
Maksymalne korzysci dla Partnera:
- Nie musi mie¢ magazynu, ani towaru

- Obstuge logistyczng swoich klientow przekazuje AB
- Skupia sie na pozyskiwaniu nowych klientéw 2%




Wymagania e-commerce
GrupadR aptity= op

N 3 &Q Zintegrowane systemy Masowe ilosci wysytek -

N inf t » QOdejscie od realizacji zbiorowych zamowien na rzecz
informa yczn_e indywidualnych, wysytanych wprost do klientéw Partnera.
Platformy sprzedazowe

Narzedzia e-commerce . . .
Bardzo szybki czas realizacji

Lawinowo rosnaca ilos¢ danych * Jest: wydtuzajacy sie czas przyjmowania zamowien
wydajne systemy informatyczne przy coraz krétszym czasie na realizacje

Szeroka oferta produktowa » Wkrotce: przyjmowanie i realizacja zamoéwien
Najszersza i najbardziej dostepna . , non-stop, o kazdej porze
oferta na rynku, wiele branz w jednym Bezpleczenstwo
miejscu Wydajnos¢ systemu logistycznego
= Obstuga szczytow sprzedazy, radzenie sobie z sezonowa

Nowoczesna prezentacja produktow kumulacja zlecen w réznych branzach

Studio fotografii produktowej, 29
dziat opisow produktow



Uroczystosc otwarCIa Centrum Dystrybucyjnego AB
Wydarzeme " skall CEE

4 hotelu robotniczego na
europejskie salony”

Polskie Radio ,Gigant inwestuje”

TVP Wroctaw

EH . W obecnoéci gosci, od lewej:
W= = Piotr Kope¢ (Zastepca Wojta Gminy Kobierzyce)
\ | = Adam Grehl (Wiceprezydent Wroctawia)
y - Andrzej Przybyto (prezes zarzadu AB)
= Pawet Chorazy (Podsekretarz Stanu Ministerstwo Rozwoju)
= Cezary Przybylski (Marszatek Wojewddztwa Dolnoslgskiego)
= Pawet Hreniak (Wojewoda Dolnoslaski)

= Roman Potocki (Starosta Powiatu Wroctawskiego)

|
SN

»Nowoczesne centrum dystrybucyjne
umozliwia dalszy dynamiczny rozwaj
Grupy AB (...)”

Wyborcza.pl

,Grupa AB otworzyta nowe centrum
dystrybucyjne za blisko 129 min zt”

Stooq

Innowacyjny projekt o duzym znaczeniu dla polskiej
gospodarki w sektorze ustug nowoczesnych 28



! R@Ew Grupy
na ryn kach
Zzagranicznych

)

Udane akwizycje na rynkach zagranicznych pozwolity
nam osiggnac¢ pozycje lidera w regionie

Grzegorz Ochedzan

Cztonek Zarzadu AB S.A., CFO

29
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Wyniki finansowe ATC Holding a.s. w Czechach

Wyszczegolnienie

Q3 2015/16 Q3 2014/15 Zmiana:

[tys. PLN]

[tys. PLN]

[tys. PLN]

3Q 2015/16 3Q 2014/15 Zmiana:

[tys. PLN]

[tys. PLN]

[tys. PLN]

Przychody ze sprzedazy 747 394 585826 27,58% 2 462 568 1 949 457 26,32%
Zysk brutto na sprzedazy 31 670 30 047 5,40% 106 491 88 504  20,32%
Rentownosc brutto na sprzedazy 4,24% 5,13% 4,32% 4,54%

EBITDA 10 287 7798 31,91% 36884 29737 24,03%
Marza EBITDA 1,38% 1,33% 1,50% 1,53%

Zysk brutto 6 958 5830 19,35% 28 619 23307  22,79%
Zysk netto 5592 4428 26,29% 23 401 18 645 25,51%
Rentownos¢ netto 0,75% 0,76% 0,95% 0,96%

Aktywa 755 046 543 989 38,80% 755 046 543 989  38,80%
Kapitaty wtasne 183 934 152 600 20,53% 183 934 152 600  20,53%

30
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ATComputers

Enterprise sektor - wzrosty spétki w kanale sprzedazy

CZYNNIKI WZROSTU BIZNESU
ENTERPRISE W ATC:

Nowe kontrakty dystrybucyjne
Hikivision (Q1-16)

Datamax O'Neil (Q1-16)
Lenovo servers X-series (Q4-1 5)
Canon 1P Security (Q3-1 5)

Rozwdéj rozwigzan ESD i Cloud:
Sony ESD

MS CSP

Kaspersky ESD

Liczne projekty realizowane wspélnie z
producentami i resellarmi, m.in.:

Roadshows

Szkolenia

WZROSTY Q1 r/r W BIZNESIE
ENTERPRISE W ATC
OFERTA
PRODUKTOWA

UDZIALY wzrostu udziatéw
W RYNKU* w okresie 4 minionych kwartatéow *

T * w sprzedazy w kanale Corporate Reseller na rynku CZ 34
Zrodto: Context, Q1 2016




grody
ertyfikaty

)

Nasza ciezka praca, oraz osiggniecia, zdobywajgq uznanie
klientow, dostawcdéw i instytucji

Andrzej Przybyto

Prezes Zarzadu AB S.A.

32

WWW.AB.PL



Nasza ciezka praca zdobywa uznanie

;=

ﬂ f; Gazele
B|znesu Phesu
% Pracodawcy RP

HPE NaJW|eksza liczba Jacek Lisowski Najlepszy Wektor 2015:
aktywnych partnerow w 2015 roku  product Manager marki DELL

Andrzej Przybyto REKMAN

Pozostate nagrody AB:

[

{
2012 2014
IL = m
> e
n f soLipny
PRACCDAWECA |

ROWKY

n:g: 1"\2_@// ’
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A!Q*WE& Dziekujemy za uwage



